
仕組み化入門講座 
こんにちは、ゆうべるです。 

今回はこれから構築していく仕組み化について解説を
していきます。 

仕組み化とは、一度完成させてしまえばパソコンに
いっさい手を触れなくても商品が売れ続け、長期的に
収益が発生し続ける、自動販売機のようなビジネスの
仕組みを構築することができます。 

最終的には自分が働かなくても大きな収益がもたらさ
れるようになるため、空いた時間でどんどん新しいビ
ジネスに挑戦したり、非常に自由度の高い生活を送っ
たりすることが可能となります。 

例えば僕はこの仕組みを構築したことで、1つの商品
で2000万円以上の利益をほぼ放置で獲得することに
成功しました。 

もちろん他にもYouTube収入やアフィリエイト収入
などもあるので、実際の収益はこれ以上となります。 



これだけの収益が出ているのにも関わらず、僕はネッ
トビジネスの「作業」に費やす時間は、1日2～3時
間あればいいほうです。 

旅行などをしているときは、本当に0分という週も
あったりします。 

たまにブログ記事を投稿したりはしますが、ビジネス
として活用しているというよりは、趣味的な投稿が多
いです。 

特に更新をやめても大きな影響はありません。 
（実際に2019は20記事も追加していません） 

僕が何もしなくても、仕組みが集客から販売までをお
こなってくれるので、僕は趣味（旅行・映画・読書）
に好きなだけ時間を費やせるということです。 

もちろんこうした仕組みは、正しい方法を実践するこ
とで、あたなも所有することができます。 



ジャンルなども特に制限はありません。 

筋トレ系の発信、恋愛系の発信、看護師の発信、副業
系の発信、投資系の発信など、この仕組み化を使うこ
とで、あらゆるビジネスの応用にすることができま
す。 

まさに、インターネットを使った、マーケティングの
1つの完成系だと思っています。 

すでにあなたが魅力的な商品（教材など）あれば、こ
の仕組みを作るだけで面白いように商品が売れ始める
でしょう。 

例え商品を持っていなくても、アフィリエイトでこの
仕組みを作れば、十分大きな収入をもたらすことがで
きます。 

もちろん時間に余裕があって、成果が出るまでのス
ピードを重視する人や、より大きな金額を目指したい
人、ビジネスが楽しくてしかなたない人は、仕組みを
作りながらもどんどん作業をするといいです。 



そうすれば、収入もどんどん拡大していきます。 

収入を大きくするということや、ビジネスをすること
よりも、自由を満喫することの方が大事だ、という方
は、仕組みがある程度完成したら作業時間を減らすの
もいいです。 

自分の本当にやりたかったことに時間を使うといいで
すね。 

ときどきちょっとしたメンテナンスをしてあげるだけ
で、ほとんどパソコンに触れなくても、かなり長い期
間収入を維持することができます。 

もちろん仕組みを構築するまでにはそれなりの時間が
かかります。 

努力も必要な場面も多々あります。 



ですが、一度完成してしまえば本当に自由な生活が
やってきますし、いつの間にかどんなビジネスにも通
用する本質的なスキルが身についているはずです。 

ぜひビジネスというものを楽しみながら実践してけれ
ばと思います。 



仕組み化とは 
DRMの自動化 

フリーライフアカデミー（以下アカデミー）であなた
は具体的になにをするのか？ 

一言で言えば、「メールを使ったDRM（ダイレクト
レスポンスマーケティング）の自動化」です。 

いきなり聞きなれない言葉が出てきましたね。笑 

DRM（ダイレクトレスポンスマーケティング）と
は、お客への商品の直接販売・直接成約（ダイレクト
にお客の反応を取ること）を目的としたマーケティン
グのことです。 



例えば販促チラシ、FAX、テレビショッピングなどの
マーケティングがこれにあたります。 

今回の仕組み化では、主にメールを使って商品を売り
込んでいくわけですが、これもDRMの一種です。 

DRMは以下の3ステップを踏みます。 

1：見込み客（リスト）を集める 
2：見込み客を教育（前提知識・価値観の共有） 
3：オファーをする（商品を売る） 

集客し、教育し、売るというのがDRMの原則です。 
どれか1つでも欠かしてはいけません。 

自動でお客が集まる仕組み、自動でお客が教育される
仕組み、自動で商品がセールスされる仕組みの3つを
用意するということです。 



あなたがやることは、簡単に言えば以下です。 

1：魅力的なコンセプトを持つメディアを持つ 

2：検索エンジン、SNS、広告から集客 

3：集まった見込み客を教育 

4：お客の悩みを解決する商品をオファー 

5：必要な作業を極限まで自動化 



仕組み化の 
構築について 

それではいよいよ自動で稼ぐ仕組みづくりに取り掛
かっていきましょう。 

アカデミーで解説している仕組みを完全に再現できれ
ば、最終的には月収10万円は超え、さらには100万
円という数字も余裕で超えていきます。 

ただ、それだけの金額を狙うのは当然楽ではありませ
ん。 

いきなり高すぎるハードルを目標にしても、すぐに挫
折してしまったり、なかなか実践できなかったり、成
果が出るまでに時間がかかりすぎてしまったりする恐
れがあります。 

よって、最初はシンプルな仕組みから作り始めましょ
う。 



月に数万円でも実際に稼ぐ仕組みを作ることができれ
ば、モチベーションアップにも繋がります。 

その収入からさらに再投資して、売上の増加ペースを
より早めることもできます。 

もちろん、シンプルなら仕組みだからといって、手を
抜いたり作業を省略していいわけではありません。 

これから作る仕組みは、あなたの資産です。 

ぜひ集中して読み進めていただければと思います。 

これから作る仕組みを表すと以下のようになります。 

1：ランディングページ 

2：ステップメール 

3：販売（オファー） 



ランディングページ
通称LPとは 

ランディングページの定義は広いですが、今回僕が伝
えるランディングページとは、主に見込み客のメール
アドレスを取得することを目的としたページのことで
す。 

オプトインページ、リスト取りページとも言われま
す。 

これから僕らが作る仕組みでは、メールを使って見込
み客にあなたの情報を届け、商品を販売していきま
す。 

見込み客にメールを送るためには、まず見込み客の
メールアドレスを手に入れる必要があります。 

しかし、メールアドレスならなんでもいいわけではあ
りません。 



例えばネットで公開されている個人のメールアドレス
とか、どこからか不正に購入したメールアドレスに商
業目的のメールを送ることは、迷惑行為になります。 

商業目的でメールを送っていいのは、あなたのメール
の購読を次戦に承認し、自発的にメールアドレスを提
供してくれた相手に対してだけです。 

そこで見込み客に自発的にメールアドレスを登録して
いただくために、ランディングページというものを作
ります。 

ここでは興味性を煽ったり、登録することへのメリッ
トを提示します。 

そうなると、読んだ読者は「この人の情報を受け取り
たい！」と思うので、登録してもらえると言うことで
す。 

例えば僕が使っているのは、以下のページのようなも
のです。 





僕の場合、スロットで勝つ企画を販売するため、そう
いうものに興味を持ちそうな人たちを誘導していま
す。 

ここから僕のメールマガジン（ステップメール）に登
録してもらい、メールの中で商品を販売することで、
売上を発生させています。 

後ほど説明しますが、メールも自動で送信される仕組
みになっているので、ここからもたらされる売上は完
全自動化収入です。 

読者が勝手にメールアドレスを登録して、勝手に僕の
メールや動画を閲覧して、勝手に商品を購入していき
ます。 

ただ、僕のランディングページはただの一例であり、
これが絶対正解というものではありません。 

ランディングページの構成は実に様々です。 



動画やイラスト、音声などを使って高い登録率を誇っ
ている人もいます。 

あながた情報発信する内容によっては、イメージを変
更する必要もあるかもしれません。 

お金儲けやアダルトのようなジャンルであれば、少々
怪しさがあってももんだいないでしょうが、信用が求
められる場合（法人やコンサル）は、できるだけク
リーンなイメージのランディングページを作りましょ
う。 

また、単純な情報ではなく、無料サンプル、お試し
版、資料など、現物と引き換えにメールアドレスを登
録してもらうのも当然ありです。 

そこで取得したメールアドレスに対して、後ほどメー
ルで本当に売りたい商品をオファーしていくという形
になります。 



ランディングページの具体的な作り方に関しては、ま
た解説していきますが、まだイメージできてない方の
ために、事例を紹介しておきます。 

このようなサイトがあるので、チェックをしておいて
ください。 

http://lp-web.com/

メールアドレスの収取だけでなく、商品販売や問い合
わせ誘発などを目的にしているもの多いですが、構成
はほぼ同じなので参考になると思います。 

ランディングページはあなたがこれから作る仕組みの
入り口になる部分です。 

お店でいうところの玄関ですね。 

たとえどんなに素晴らしい仕組みを作っても、お客が
入場してくれない限り1円も発生しません。 

できるだけ、登録率の高いランディングページを作る
ように努力しましょう。 

http://lp-web.com/


ステップメール 
通称SPについて 

仕組みを作ればなぜ自動で収益が得られるのか？とい
うと、このステップメールというものを使うからで
す。 

ステップメールとは、自動的にお客にアプローチし
て、自動的にお客を教育し、自動的に商品を販売し
て、自動的に顧客フォローまで行ってくれます。 

集客以外のほとんどの部分は、このステップメールで
行うことができます。 

ステップメールとは、決まった時間になると自動的に
お客ものもにメールを送信してくれるシステムのこと
です。 
あらかじめメール原稿をセットしておき、送信時期を
設定しておくと、ステップメールに登録してくれた読
者に、指定した時期に指定した順序でメールが届きま
す。 



例えば、「全5回副業講座」というものをメールで発
信しようと思ったとき、 

読者が講座に登録した次の日に第1回、 
2日目に第2回、 
5日目に第3回、 
6日目に第4回、 
7日目に最終回、 

というように、あなたが何もしなくても、自動的に読
者が学べる講座を作ったりすることができます。 

このシステムを利用すると、一度メールの原稿さえ
作ってしまえば、あとはメールが勝手に働いてくれる
ようになります。 

上記の例だと、最終回で副業の教材を紹介して、もし
それが売れたら、立派な自動収益システムの完成で
す。 

ちなみに僕は3ヶ月以上メールが自動で流れ続けるス
テップメールを作成しています。 





その中で随時商品販売を行なっており、何もしなくて
も報酬が発生し続けています。 

もちろんいきなり大きな仕組みを作る必要はありませ
ん。 

なんどもテスト、修正して、きっちり反応の取れるス
テップメールを作っていきましょう。 

ちなみにステップメールを読者に読ませる最大の目的
は、読者を教育するためです。 

この教育というものを行うことで、商品の成約率を軽
く数倍に跳ね上げることができます。 

教育は重要な部分ですので、後ほど詳細に解説しま
す。 



オファーについて 
ステップメールを読んでくれている読者に対して、最
後に販売（オファー）をします。 

アフィリエイトでもかまいませんし、自分の商品を
持っているならそれを売ってもいいです。 

物販でも、情報でも、店舗への集客でも問題ありませ
ん。 

きちんと計算されたステップメールであれば、この時
点で読者はあなたのことを信用していますし、あなた
のセールスを受け入れる準備もできています。 

いきなり初対面で商品を売りつける場合と比べて、非
常に高い成約率を実現することができるでしょう。 

ここで商品を購入を決断してくれるお客がいれば、晴
れたあなたに収益が発生します。 



販売もステップメールで自動で行うので、あなた自身
がすることはありません。 
（もちろん最初にメールの原稿は書く必要がありま
す） 

そして、商品（オファー）の魅力は大きく成約率に関
わってきます。 

いくら大量に集客し、素晴らしいステップメールを書
いても、商品やオファーがまったく魅力的でなければ
お客はお金を払わず、あなたに収入が発生しません。 

売るなら魅力的な商品を用意し、お客が喜んでお金を
払ってくれるようなオファーを用意しましょう。 

また販売するときの商品の価格も重要です。 

仮に500円の商品を販売した場合、100,000円の売
上を発生させるためには、200人のお客に購入を決断
してもらわないといけません。 

しかし、5,000円の商品であれば、たった20人に購
入していただくだけで100,000円達成できます。 



どちらが簡単に大きく稼げるかといえば、間違いなく
後者です。 

いかにお客一人一人から大きな金額をいただけるよう
にするか？ 

これを考えることも、売上をあげるためには重要なこ
とです。 



まとめ 
これからあなたが作る仕組みは以下の通りになりま
す。 

①ブログ・SNSを使って集客 
②ランディングページを使ってメールアドレスを取得 
③ステップメールで教育してファンになる 
④オファー（販売）をする 

この項目を構築していきましょう。 

あなたがこれからネットビジネスで作業をするとき
は、「この中のどれかに当てはまる作業だけをやる」
ということを覚えておいてください。 


